
お問合せ先 ： ぐるなび大学事務局 ０１２０-４１-９６７２ 【受付／平日10：00～18：00】

参加無料！

（ふりがな）

貴店名

ＴＥＬ

ご住所 （〒 － ）

ＦＡＸ(受講票送付用)

（ ）

（ ）

加盟店
ぐるなび番号 ご希望のプログラムに✓をして下さい。

弊社記入欄／弊社担当者名 【営業／GPC】

ぐるなびに
加盟していない

（記入例） ｙ１２３４５６

役職 （ふりがな）

氏名（姓） （名）／ なし

役職 （ふりがな）

氏名（姓） （名）／ なし

WEB 27708/27709

ぐるなび忘年会対策セミナー
日時／10月17日 (水) 14：00～14：50

消費者の今～多様化する消費パターンから予想する今年の忘年会～
お客様について、もう一度考えてみませんか？近年、ICTを中心とした技術の進歩により、消費者の行動はかつてない
スピードで大きく変化し、多様化しています。このような環境の変化の中、飲食店はより一層消費者を理解し、
店舗の経営やサービスに消費者ニーズを取り入れていく必要があります。
今回は、ぐるなびのデータやアンケート結果などから、消費者をタイプ別に分類し、どんなことをお店に求めているのか、
そのニーズを探り、年末の対策を考えます。消費者ニーズの最前線を徹底分析し、万全の忘年会対策に臨みましょう！
※9月26日（水）ANAクラウンプラザホテル岡山で開催のぐるなび戦略共有会議GON MEETING2018での同名セミナーと同内容です。

ぐるなびだけが知っている「成功店の裏ワザ」大公開！

今回のテーマ：新規集客
ぐるなびスタッフ1,000名が、加盟店への日々の訪問で収集した
「新規集客に成功した！」という全国の取り組み事例を紹介！
和食・洋食・居酒屋などの業態を問わず、どの店舗でも活用でき、
専門的な知識・スキルは必要ないノウハウばかりです！

ひとつでも当てはまったら、ぜひご参加ください！

□新規客を増やしたい！
□個人店でも活用できるノウハウを知りたい
□ぐるなびページを3ヶ月更新していない
□コース予約がもっと取れるよう工夫したい

---消費者トレンドを見極め、ウリを磨け！忘年会マーケットを徹底分析---

新規客が
増えた, 
63.2%

新規客数は
変わらない, 
19.1%

新規客が
減った, 
17.6%

【2017年 売上増加店の新規集客状況】

2018年2月ぐるなび加盟店アンケート（N=478）

売上増加店は
しっかり新規客を
増やしている！

■ 会場 ぐるなび大学 岡山会場

忘年会対策

成功店の裏ワザ

□
□

お預かりした個人情報は、本セミナーにおける問合せ対応、受講票の発送・送信、参加状況の確認、各種ご連絡(電話またはメール)、個人を特定できないように加工した
統計情報の作成の為に利用いたします。会場で撮影させていただきました写真は、社内資料、営業資料および広報資料等に利用させていただきます。その他、個人情報
に関する取扱いについては、当社プライバシポリシー（https://corporate.gnavi.co.jp/policy/）をご参照ください。

下記申込み欄に必要事項をご記入の上、ＦＡＸをお願いいたします。

https://daigaku.gnavi.co.jp/

PC・スマホからもお申込みいただけます

ぐるなび大学 検索 FAX / 0120-30-9672
※QRコードは
㈱ﾃﾞﾝｿｰｳｪｰﾌﾞの
登録商標です

お申込み〆切：10月12日（金）
※定員になり次第、締め切らせていただきます。

岡山市北区柳町1-12-1 岡山柳町ビル2F

日時／10月17日 (水) 15：00～16：15

忘年会対策

成功店の裏ワザ

□
□

※当セミナーはぐるなび加盟店様を対象としたセミナーです。


